
AM

CONTATTI

Tel +39 375 689 0930

Mail am@amontalbano.it

Sede Como (IT)

Web amontalbano.it

DISPONIBIL ITÀ

Frontaliere, permesso G (Ticino)
Ingresso: da fine 2026
Patente B e C, automunito

COSA SO FARE

STRUMENTI

Pacchetto Office Excel avanzato

Google Workspace Zucchetti

TeamSystem ERP su misura

AI e automazioni Canva

WordPress

LINGUE

Italiano Madrelingua

Inglese Intermedio, corso in avvio

ANDREA MONTALBANO
Project Manager  ·  Sviluppo e digitalizzazione dei processi  ·  Amministrazione
e operations

6 anni
ALLA GUIDA DI IMPRESE

1 M€
FATTURATO ANNUO
GESTITO

20
PERSONE COORDINATE

3
IMPRESE AVVIATE

1 M€+
CAPITALI RACCOLTI IN
STARTUP

12 k€/anno
RISPARMI DA
AUTOMAZIONE

IN  BREVE

Ho iniziato a lavorare in proprio a sedici anni e a ventuno ho aperto la mia prima impresa

edile. Da allora ho gestito aziende fino a venti persone e circa un milione di euro di

fatturato, occupandomi di contratti, appalti, clienti, conti e cantieri. Nel mezzo ho co-

fondato una società tecnologica nel settore blockchain, dove seguivo lo sviluppo del

business e coordinavo il team. Quello che mi riesce meglio è rimettere ordine nei processi

e automatizzarli: il gestionale che ho costruito per MG fa oggi il lavoro che prima

richiedeva una persona dedicata. Cerco un'azienda strutturata in Ticino dove seguire

progetti e percorsi di crescita.

ESPERIENZA

Responsabile amministrativo e operativo 2023 – 2026

MG S.r.l., impresa edile e studio di progettazione · Lombardia (IT)

Società nata dall'unione tra l'impresa edile che avevo co-fondato e uno studio di progettazione.
Venti tra dipendenti e collaboratori, circa 1 M€ di fatturato.

Co-fondatore, sviluppo del business 2021 – 2023

Società tecnologica, blockchain e criptovalute (nome coperto da NDA)

Gestire progetti e coordinare chi ci
lavora

Tenere conti, fatture e scadenze di
un'azienda

Controllare costi e margini

Preparare offerte, contratti e gare

Trattare con clienti e fornitori

Riscrivere e automatizzare
processi interni

Avviare attività nuove e farle
partire

Seguo l'operatività dell'azienda con due o tre cantieri aperti in contemporanea,
dalla firma del contratto alla consegna.

Ho costruito il gestionale interno, integrando funzioni di intelligenza artificiale. Vale
circa 12.000 € l'anno tra ore risparmiate e una posizione che non abbiamo dovuto
assumere.

Tengo ciclo attivo e passivo, fatturazione e rapporti con lo studio commercialista,
lavorando su Zucchetti e TeamSystem.

Preparo le offerte per gare e appalti, e seguo clienti e fornitori.

Ho scritto le procedure interne: oggi l'azienda gira anche senza che io stia dietro a
ogni passaggio.

Mi occupo del sito, dei canali digitali e dell'acquisizione clienti.

Ho co-fondato la società e partecipato alla raccolta di oltre 1 M€ in due tornate di
investimento.

Mi occupavo dello sviluppo del business sul lato informatico: nuovi prodotti,
partnership, ricerca di opportunità.

L'organizzazione è arrivata a 27 persone tra dipendenti e collaboratori; coordinavo
direttamente il team tecnico.

Sono uscito dal progetto vendendo le mie quote.



IN  S INTESI

Andrea Montalbano
27 anni, Como (IT)
+39 375 689 0930

CORSI  E  ABIL ITAZIONI

FORMAZIONE

Disponibile a seguire i corsi e i

percorsi di aggiornamento richiesti
dall'azienda.

OBIETTIVO

Entrare in un'azienda strutturata del

Ticino e occuparmi di progetti,
sviluppo ed espansione.

COME LAVORO

ESPERIENZA (SEGUE)

Socio operativo e co-fondatore 2020 – 2022

Rinnova S.r.l., impresa edile e costruzioni · Lombardia (IT)

Impresa aperta da zero. Dieci tra dipendenti e collaboratori, circa 750 K€ di fatturato.

Fondatore, RoyalCopIta 2016 – 2020

Attività in proprio: commercio online e servizi in abbonamento

Prima attività, avviata da autodidatta mentre studiavo.

COSA STO COSTRUENDO

IN CORSO

Gestionale per piccole imprese edili
Preventivi, avanzamento cantieri,
contabilità e report, con qualche modulo di
AI. Nasce dal sistema che gira già in MG.
Costruito su Supabase e Vercel.

IN CORSO

Strumento di analisi commerciale
Monitora i prezzi di mercato e aiuta a
decidere cosa comprare, quando e a che
prezzo rivendere.

STUDI

Diploma in Amministrazione, Finanza e Marketing
[Istituto], Napoli · 2023

Conseguito mentre lavoravo e gestivo l'impresa.

Autorizzo il trattamento dei dati personali contenuti in questo curriculum ai sensi del Reg. UE 2016/679.

Agente immobiliare e gestione
immobili

Corsi tecnici sicurezza sul lavoro
(D.Lgs. 81/08)

Individuo presto i punti deboli di un
progetto, prima che diventino costi

Mi muovo bene tra numeri,
operatività e tecnologia

Sono abituato a decidere da solo e
a prendermene la responsabilità

Ho aperto l'impresa da zero: in due esercizi siamo arrivati a circa 750 K€ di
fatturato.

Coordinavo dieci persone tra dipendenti e collaboratori, con due o tre cantieri in
parallelo.

Gestivo da solo clienti, contratti, appalti, contabilità e comunicazione.

La società è stata chiusa in modo ordinato e l'attività è confluita nella nuova struttura,
MG S.r.l.

Ho creato un servizio in abbonamento che monitorava le uscite dei prodotti e
avvisava gli iscritti: 80 abbonati paganti.

In parallelo compravo e rivendevo, circa 50 paia al mese, trattando sia con privati
sia con catene del settore.

Lì ho imparato come si compra a lotti, come si fissano i prezzi e dove sta davvero il
margine.

Usavo software di monitoraggio e automazione per arrivare prima sulle disponibilità.

Dopo il primo periodo non ero più solo: due persone sul servizio, un socio sulla
compravendita.


